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AI 생성 콘텐츠는 정확하지 않을 수 있습니다.]	2026년 3월 23일(월)
이마트24 홍보팀  
                   News Release 보도자료
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이마트24, ‘데일리샷’과 손잡고
주류 판매 채널 확대

	· 자사 앱 주류 예약픽업 서비스 ‘보틀오더’ 및 ‘데일리샷’ 입점 기반 고객편의 제고
· 전국 2,000개 이마트24 점포 및 1,400여개 주류 상품 대상…지속 확대 계획
· 데일리샷 입점 기념, 인기 위스키 4종 한정판매 및 풍성한 가격 혜택 행사 전개



이마트24가 국내 1위 온라인 주류 오더 플랫폼 ‘데일리샷’에 입점하며 주류 판매 채널 확대에 나선다. 이마트24는 오는 3월 24일(화)부터 데일리샷 플랫폼에 이마트24 전용 스토어를 열고 픽업 서비스를 운영한다고 23일(월) 밝혔다.

이번 입점으로 이마트24의 와인전문 브랜드 ‘꼬모(COMO)’를 비롯해 이마트24에서 판매하는 인기 주류 상품을 데일리샷에서도 만나볼 수 있게 됐다. 고객은 데일리샷 앱 내 이마트24 전용 서비스에서 다양한 주류 상품을 간편하게 주문한 후 가까운 오프라인 이마트24 매장에서 원하는 일자를 지정해 픽업할 수 있다. 

이마트24는 자사 모바일 앱 주류 예약픽업 서비스인 ‘보틀오더’에 이어, 금번 데일리샷을 통해 온라인 판매처를 확장하고 고객 접점을 늘려 더욱 편리한 구매 서비스를 제공한다는 방침이다. ‘보틀오더’ 서비스는 2024년 9월 선보인 이후 빠르게 자리 잡으며 이용률이 증가하고 있다. 최근 3개월(2025년 12월~2026년 2월) ‘보틀오더’를 통한 매출금액은 전년 동기 대비 약 18% 늘어난 것으로 나타났다.

이번 데일리샷 픽업 서비스는 전국 약 2,000개 이마트24 점포에서 이용 가능하며, 약 1,400여 개 상품으로 시작해 향후 지속적으로 점포 및 상품 수를 확대해 나갈 계획이다.

데일리샷은 누적 앱 설치 수 281만 건을 기록하고 있는 국내 대표 온라인 주류 플랫폼이다. 고객은 앱을 통해 방대한 주류 정보와 실구매 리뷰를 확인할 수 있으며, 이마트24는 물론 다양한 경로로 주류와 주류 관련 용품을 구매할 수 있다.

이마트24는 데일리샷 입점을 기념해 인기상품 한정 판매 및 다양한 할인 행사를 진행한다. 먼저 3월 24일(화)부터 27일(금)까지 4일간 국내 위스키 마니아들 사이에서 ‘품절 대란’을 일으켰던 재패니즈 위스키 ‘히비키 하모니’를 포함해 ▲러셀 리저브 13년 ▲글렌터렛 12년 ▲쿨일라 12년 ▲글렌드로낙 18년 등 인기 위스키를 한정 수량으로 순차 판매한다. 해당 상품은 행사 기간 동안 매일 오전 11시 정각에 판매가 시작된다.

이와 함께 3월 24일(화)부터 31일(화)까지 일주일 간 다양한 가격 할인 행사 및 쿠폰 증정 행사도 선보인다. 싱글몰트 위스키를 대표하는 ‘벤로막 10년(Benromach 10 Yo)’을 합리적인 가격으로 즐길 수 있는 15,000원 할인쿠폰을 100매 한정 제공한다. ‘니콜라스 푸이야트’, ‘앙드레 끌루에’ 등 인기 샴페인 2종에 대해 1만 원 할인 쿠폰을 지급하며, 아메리칸 버번 위스키의 대명사인 ‘에반 윌리엄스’의 인기 4종 ▲블랙 ▲1783 ▲보틀스인본드(BIB) ▲싱글배럴을 대상으로 5천원에서 최대 1만원의 할인 쿠폰을 제공한다. 

더불어, ‘글렌고인’, ‘스모크헤드’, ‘하이웨스트’ 등 인기 싱글몰트 위스키 브랜드의 13종 상품을 한정 수량으로 재고 소진시까지 할인해 판매한다. 또한, 행사 기간 동안 금액별 장바구니 할인 쿠폰과 인기 상품 전용 할인 쿠폰 등을 제공해 고객 혜택을 더욱 강화했다.

이마트24 E커머스/제휴영업팀 송봉원 파트너는 “주류 스마트오더 시장이 빠르게 확대되는 트렌드 속에서 이번 데일리샷 입점을 통해 온·오프라인 연계를 강화하고 고객 접점을 더욱 넓힐 수 있을 것으로 기대한다”며,

“앞으로도 고객들의 주류 구매 편의성을 높이기 위한 다양한 제휴 서비스를 지속 확대해 나갈 계획”이라고 말했다.
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